
R
osetta

   N
et

file

28

ロ
ゼ
ッ
タ
ネ
ッ
ト
の
衝
撃

R
osetta

   N
et

file

立
ち
上
が
る
グ
ロ
ー
バ
ル
サ
プ
ラ
イ
チ
ェ
ー
ン

29

ロゼッタネットとNECⅡ

　ここではセラーとソリューションベンダーと

しての取り組みを紹介する。

　セラーとしては、SM分野においてNECエレ

クトロニクスを中心に欧米、日本企業と接続し

ている。受発注だけでなく、フォーキャスト、

納期ステータス、出荷情報などオーダーを中心

とした幅広い業務にロゼッタネット標準を導入

している。

　NECエレクトロニクスでは、サプライヤー

として環境問題に対応するPIP2A10を利用し

た環境有害物質情報の送信の実用化に向け積極

的に参加している（ロゼッタネットジャパンの

環境サブWGの主査を務めている）。

　次にIT分野については、大塚商会と共同して

IT辞書の強化、電子カタログの交換にリーダー

シップを発揮してきた。

　ソリューションベンダーとしては、自社製の

ツールや他社製ツールにも対応でき、コンサル

テーションからシステムインテグレーションま

で対応している。また、ASPサービスの提供

を行っており、海外でのシステムインテグレー

ション実績もある。日本でナンバーワンのソ

リューションベンダーと自負している。

　具体的には、ソリューションベンダーとして

は、NECは2000年10月10日の日本初ダン

ス（ロゼッタネットにおける実証実験の呼称）

からソリューション提供を始めてきており、国

内バイヤー、海外バイヤーに対し、米国やマレー

シアでのシステムインテグレーション提供の実

績を上げてきた。

　コンサルテーションとしてRAPID－EC／

RNのメソドロジーを開発し、B2Bツールとし

ては、自社製のBizEngineをはじめ、さまざま

なツールを企業規模や導入構想に応じて提供し

ている。

　最近は、ASPサービスを始めており、受発

注だけでなく、部品情報交換や環境情報、納入

仕様書交換にも対応中である（EBPLACE）。

　こうしたソリューション提供のために、

「NECロゼッタネットソリューションセン

ター」という専門の組織を持ち、国内だけでな

く米国やマレーシアなどアジアにも高度な専門

知識を有したSE（システムエンジニア）を配置

している。

　そしてNECは、ロゼッタネットジャパンに

おいて、副代表、副委員長、事務局次長の要

職を拝命しており、また各WG（ワーキンググ

ループ）には、ITTD主査、環境サブWG主査、

OMJBMA副主査など積極的に日本におけるロ

ゼッタネットの啓蒙、ロゼッタネット標準の適

用推進に貢献をしている。

NECのパソコン事業におけるロゼッタネット利用例

販売企業 NEC TP企業
①

販売情報、流通在庫情報
②

需要予測、出荷計画立案

③
生産予定量決定、発注計画立案

④
部品所要計画提示

部品供給回答（PIP:４A５、在庫情報

（PIP:４A４）

（PIP:４C１）

部品納入
⑤

製品供給回答 ⑥
生産・出荷
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