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B2B ラーニングセンターとロゼッタネットは、重要な教育

格差問題に取り組む 

2009年 3月 25日 
B2B ラーニングセンターとロゼッタネットは、無料のオンライン企業間(B2B)標準化に関す

る教育サービスを行うために教育に関する戦略的な提携を発表しました。 

 

2009 年 3 月 25 日、テキサス州ダラス(PRWEB) -- B2B ラーニングセンターは、ロゼッタネ

ットと e ビジネス標準化および企業間(B2B)プロセス統合に関わる重大な教育格差の問題

で、教育に関する戦略的な提携を本日発表しました。 

 

“B2B 処理ネットワークを構築する会社は、新卒者、ソリューション開発者および取引先

に eビジネスや標準に関するトレーニングを提供するという課題に引き続き直面していま

す。次世代の eビジネス専門家の訓練へのこのような企業毎のアプローチは、高価で効果

が少ないのです。全ての会社がそれぞれ独自のトレーニングを開発していると、産業界が

eビジネスの相互運用性を達成することは出来ないでしょう」 と、KJC ソリューションズ

社の創立者兼 CEO であるカレン・コックス氏が述べています。 

 

 “このグローバルな教育課題に応えて、私達は、無料の教育ウェブサイトを通して多くの

標準やソリューション・ニュートラルな B2B トレーニングを行うために B2B ラーニングセ

ンターを作りました。”と、コックス氏は続けています。  

 

“今日の経済は、サプライ・チェーン・プロセスを最適化することを企業に求めています。  

XML 標準及びインターネットの活用は、長期的な競争力増強のための重要な戦略ですが、

B2B 標準の使用及び価値の訓練を受けている人はほとんどいません。ロゼッタネットコン

ソーシアムは B2B 統合のコストを下げるのに役立つために、標準化の訓練を受ける重要性

を力説しています。”と、ロゼッタネット社長であるクレム エルハルト氏は語っています。   

 

"B2B ラーニングセンターは、標準ベース B2B 処理に関する教育を求めている企業のために

コスト効率のよい方法を提供します。ロゼッタネット会員は、実装プロジェクトのコスト

を削減するために、大いにこの研修の恩恵を受けるでしょう。 B2B ラーニングセンターと

私達の提携によって、ロゼッタネットにおける初期のリーダーであり、e ビジネス標準に

おける世界的に認知された専門家であるカレン・コックス氏と、私達は直接協力すること

ができます" と、クレム エルハルト氏は述べています。 
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"B2B ラーニングセンターの最初の非営利スポンサーとしてロゼッタネットを迎えること

ができ、私達は興奮しています。ロゼッタネットとの提携は、B2B ラーニングセンターに

とって画期的な出来事であり、非営利的な企業スポンサーによって資金を提供された無料

ｅビジネス標準化教育を行う私達のビジネス・ビジョンのための共同コミットメントの実

例です。" と、コックス氏は述べています。 

 

教育パートナーの一部として、ロゼッタネットの組織とその規格及びコミュニティーを説

明するロゼッタネットスポンサーのプロフィールは、現在 B2B ラーニングセンターで提供

されています。更に、ロゼッタネット入門書が近々発行され、ロゼッタネットベースの B2B

統合に参加したばかりの人々を支援します。  

 

KJC ソリューション社について： 

KJC ソリューション社(KJC Solutions, Inc.)は、Karen Jean Cox によって創設された教育

及びコンサルティング会社です。 企業のサプライ・チェーン・プロセスの電子的自動化に

役立つために、KJC ソリューションは、積極的に標準ベース B2B 処理を推進しています。

KJC ソリューションズに関する情報は http://www.kjcsolutions.com をご覧下さい。  

B2B ラーニングセンターは、KJC ソリューションズによって作成され、管理される教育ウェ

ブサイトで、無料で多くの基準、ソリューション・ニュートラルな eビジネス研修及びク

イックリファレンスを提供します。  

 

ロゼッタネットについて: 

ロゼッタネット(GS1 USTM の子会社)は、グローバルなトレーディング・ネットワーク内のプロセスと

連携するオープンなビジネス・プロセス標準の共同開発および急速な展開のために専心する非

営利の共同事業体です。RosettaNet 標準及びサービスは、商取引用の共通言語およびグロー

バルなサプライチェーン内にパートナー間の重要なプロセスを統合するための基盤を提供します。 

RosettaNet の実績ある標準を使用する会社は、サプライチェーンの運営を通したさらなるコスト

削減、取引先との改善された電子ビジネス通信、製品ライフサイクルマネジメント能力の強化お

よび顧客満足度の増大の恩恵を受けます。ロゼッタネットに関する詳細情報は

http://www.rosettanet.org.をご覧下さい。 
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B2B Learning Center and RosettaNet 
Address Critical Education Gap 
Wed Mar 25, 3:01 am ET 

The B2B Learning Center and RosettaNet announce strategic education partnership to deliver free, 

online business-to-business (B2B) standards education. 

Dallas, Texas (PRWEB) March 25, 2009 -- The B2B Learning Center announced today a strategic 

education partnership with RosettaNet addressing the critical education gap around e-business 

standards and business-to-business (B2B) process integration. 

"Companies building B2B processing networks face the continued challenge of providing 

e-business and standards training for new graduates, solution developers and trading partners," 

explained Karen Cox, Founder and CEO of KJC Solutions, Inc. "This company-by-company 

approach to training our next generation of e-business experts is both costly and ineffective. With 

every company developing their own training, industries will never achieve e-business 

interoperability."  

"In response to this global education challenge," reported Ms. Cox, "we created the B2B Learning 

Center to deliver multi-standard, solution-neutral B2B training through a free educational website." 

"Today's economy is driving companies to optimize supply-chain processes. Leveraging XML 

standards and the internet are essential strategies for building long-term competitiveness, yet few 

people have training in the use and value of B2B standards," shared Clem Erhardt, President of 

RosettaNet. "The RosettaNet consortium have emphasized the importance of standards training to 

help lower B2B integration costs." 

"The B2B Learning Center provides a cost effective way for businesses seeking education about 

standards-based B2B processing," said Erhardt. "Our RosettaNet members will greatly benefit from 

this training to reduce the costs of their implementation projects. Our partnership with the B2B 

Learning Center allows us to collaborate directly with Karen Cox, an early leader in RosettaNet and 

a globally recognized expert in e-business standards."  

"We are excited to welcome RosettaNet as our first not-for-profit sponsor of the B2B Learning 

Center," said Cox. "The partnership with RosettaNet is a significant milestone for the B2B Learning 



Center, demonstrating a shared commitment for our business vision of delivering free e-business 

standards education funded through non-profit and corporate sponsorships." 

As part of the education partner, a RosettaNet sponsor profile is now available in the B2B Learning 

Center describing the RosettaNet organization, its standards and community. Additionally, a 

RosettaNet Primer will soon be published helping people new to RosettaNet-based B2B 

integrations.  

About KJC Solutions, Inc.: 

KJC Solutions, Inc. (KJCsolutions) is an education and consulting firm formed by Karen Jean Cox. 

KJCsolutions is actively promoting standards-based B2B processing to help companies 

electronically automated supply-chain processes. Information about KJC Solutions, Inc. can be 

found at http://www.kjcsolutions.com.  

The B2B Learning Center is an educational website created and managed by KJCsolutions offering 

free multi-standards, solution-neutral e-business education and quick references.  

About RosettaNet: 

RosettaNet, a subsidiary of GS1 US™, is a not-for-profit consortium dedicated to the collaborative 

development and rapid deployment of open, business process standards that align processes 

within global trading networks. RosettaNet standards and services provide a common language for 

business transactions and the foundation for integrating critical processes among partners within the 

global supply chain. Companies that use RosettaNet's proven standards benefit from added 

cost-savings throughout supply chain processes, improved e-business communications with trading 

partners, enhanced product life cycle management capabilities, and added customer satisfaction. 

For more information about RosettaNet, visit http://www.rosettanet.org. 
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